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Dagisimin Parcas: Ol

ile girisimcileri destekliyor

Sompo Sigorta, yeni projesi DOJO ile sigorta sektorune yonelik ¢cézim

ureten start-up’lara destek veriyor. Sompo Sigorta Bilisim Teknolojileri ve
Operasyonlar Genel Mudulr Yardimcisi Kemal Beceren; “DOJO, sigortacilikta
yaratici ¢6ziim ve hizmet fikri olan herkese acik bir platform” diyor. Girisimcilik
ekosistemini giiclendirmeyi hedeflediklerini kaydeden Beceren; sektore fayda
saglayacak inovatif fikirleri pazara kazandiracaklarinin altini giziyor.

novatif ve rekabetci yaklasimiyla

sektérlin 6ncell sirketlerinden biri

olan Sompo Sigorta, yeni projesi

DOJO ile sektdrdeki girisimci ve

start-up'larin hayatini kolaylasti-
nyor. Sompo Sigorta'nin Tlrkiye'deki
girisimcilik ekosisteminde yer almak
amaciyla hayata gecirdigi start-up
destekleme programi DOJO’'nun hem
sigorta hem girisimcilik sekt6riine yeni
bir soluk getirmesi hedefleniyor.

"INOVATIF FIiKiRLERIN
YANINDA OLACAGIZ”

Sompo Sigorta; DOJO programi
ile sigortacilik alaninda ¢éziim
lretmek isteyen start-up'lar des-
tekleyecek. Sompo Sigorta Bilisim
Teknolojileri ve Operasyonlar Genel
Mudir Yardimcisi Kemal Beceren;

Kemal Beceren

sigorta teknolojileri anlamina gelen
‘insurtech’ sektoriinin ciddi bir hizla
buytduglne dikkat cekiyor. Kemal
Beceren: Willis Towers Watson'in
yayinladigi verilere gore, 2020'de

“Geng girisimcilerle is birligi yapacagiz”
Kemal Beceren; DOJO’nun hedef kitlesi ve bes asamali programa
dair su bilgileri aktariyor: “Teknoloji iiriin ve servisleri tasarlamaya

ilgi duyan; yenilikci, yaratici, proaktif ve icsel motivasyona
sahip; sigortacilik sektérii problemlerini ¢6zmeye hevesli; ¢éziim
iiretebilecek teknolojik becerilere ya da takima sahip; mentorluga
agk; kolektif calismaya inanan tiim girisimciler, DOJO'nun hedef
kitlesini olusturuyor. Programa kabul edilen start-up'lanmiz ile gesitli

is birlikleri gelistirerek, onlarin iiriinlerini kullanarak, ihtiyac duyduklan

durumlarda alaninda uzman isimlerden mentorluk destegi saglayarak
ilerleyecegiz. Onlara énemli bir ekosistemin ve firsat diinyasinin

kapilarini agmis olacagiz.”

377 islemle toplam 7,1 milyar dolar
olan kiresel insurtech yatinimlarinin
2021 Geiinci ceyrek itibariyla 421
islemle 10,5 milyar dolara ulastigini
aktariyor.

Sompo Sigorta da bliylimeye
devam eden insurtech sektériine
yonelik fikri olan girisimci ve
start-up'larin yaninda olmak icin
yola cikti. Trkiye sigorta pazarinin
start-up'lar icin btiytk bir potansiyel
tagidigin belirten Kemal Beceren;
"DOJO program: ile sigortaci-
likta ihtiyac duyulan yeni fikirleri,
inovasyonu ve teknolojiyi start-up
ekosistemi ile bulusturmayi ve daha
ileriye gétiirmeyi hedefliyoruz” di-
yor. Beceren; geng girisimcilerle ve
start-up'larla yapacaklari is birlikleri
sayesinde onlarin ihtiyaci olan her
tirll destegi saglamanin yani sira
sektore fayda saglayacak inovatif
fikirleri de pazara kazandiracaklarinin
altini ciziyor.

“DOJO ILE GIRISIMCILIK
EKOSISTEMi GUCLENECEK”

DOJO ile girisimcilik ekosiste-
mini gliclendirmeyi amacladiklarinin
altini cizen Kemal Beceren; "Pazari-
miz, is ortaklarimiz ve miisterilerimiz
icin ytksek katma deger yaratacak
yenilik¢i trlin, hizmet, siirec ve is
modellerine ulasmay planliyoruz”
diye konusuyor.



